
  
  

 

2020/9/30・10/7・21 
 

 
事業計画に必要な知識を体系的に学び、 

顧客ニーズから「自分のビジネスモデル」を 

確立する３日間 

受講料 
7,000 円 

(税込) 

起業塾 

    

(Wed.)

 

創業支援の経験が豊富で、海外での商談会も主催し、中小企業

の海外展開支援にも強い。年 100～150 件前後の経営相談を受

ける。 

海外出版社での営業企画責任者を経て、大手資格予備校で講

師育成、講座企画等に責任者として携わる。 

現在は創業支援のほか、大学講師、大手資格予備校講師等、

多方面で活躍。 

洞口 智行 講師 
株式会社 EXPLODIA 代表取締役 
 
中小企業診断士 
 

 

実践コース 



 
 
 
 
 
 
 
 
 
  

TOKYO 起業塾「実践コース」は、事業アイデアがすでにあり一年以内の起業を目指す方に、起業に必要な知

識やノウハウを体系的に身に付けていただくためのセミナーです。顧客目線のマーケティングや、実現性・継続性

を高める事業計画のつくり方などを学び、ご自身にあったビジネスモデルの確立を目指します。 

受講後も、起業に向け TOKYO 創業ステーションでプランコンサルタントのアドバイス（無料）を受けられます。 

 ＴＯＫＹＯ 起業塾「実践コース」とは 

スケジュール 

主催：(公財)東京都中小企業振興公社 
創業支援課 TOKYO 起業塾担当 
TEL     03‐5220‐1141 
E-mail kigyo@tokyo-kosha.or.jp 

開催概要 ・ お申込み 

募集対象 

日    時 

会    場 

受 講 料 

申込期限 

定    員 

申込方法 

7,000 円（税込） 

2020 年 9 月 14 日 （月） まで 

2020 年 9/30 (水)、10/7 (水)、10/21 (水) の ３日間   

12：30～16：30（開場 12：00） 

※10/7 のみ 16：00 終了  

事業アイデアがあり、下記のいずれかに該当する方 

(１) １年以内に都内で開業予定の方 

(２) 都内在住で、１年以内に開業予定の方 

(３) 都内で開業して間もない経営者の方 

 

ZOOM を使用し、オンラインでライブ配信いたします。 

24 名 

受講者募集ページをご覧ください。 
https://startup-station.jp/eventseminar/TAA0103?event_id=E000100112 

 
お問合せ 

財務知識（動画配信）   視聴期間 2020 年 10 月 1日(木)～2020 年 11 月 4 日（水） 

ビジネスモデルを数字で裏付ける 
○ 売上予測の立て方 
○ 市場規模の把握 

起業に必要な財務知識 
〇 収支計画の作り方 
〇 創業時の資金計画、資金繰り表の作り方 

マーケティング（ライブ配信）  
2020 年 9 月 30 日（水） 
12：30～16：30 

2020 年 10 月 7 日（水） 
12：30～16：00 

2020 年 10 月 21 日（水） 
12：30～16：30 

起業を成功させるマーケティング
の基礎 
○事業計画の全体像 ○実地検証の
重要性 
○顧客視線を意識した事業計画 
○自社の事業ドメイン定義 
○４Ｐ分析の考え方○交流イベント 

自分に合ったビジネスモデルの確立 
〇 テストマーケティングの方法 
〇 ビジネスモデルの作成 

 

自分に合ったビジネスモデルの確立 
〇 ビジネスモデルの見直し 
〇 ビジネスモデルの発表 
 

 ●講義内容および講師は都合により変更する場合がございます。 

●本コースは、ZOOM を使用したオンラインセミナーです。受講に必要な環境をご自身でご準備いただける方のみ、お申込いただきますよう、

お願いいたします。 

●お申込の前に、必ずこちらの URL の募集ページで、受講要件・注意事項等をよくお読みください。 

  https://startup-station.jp/m2/services/seminar/kigyojuku/jissen03/ 

● 「事業アイデア」（どのような顧客に、どのような商品・サービスを提供するか）をご自身の中で明らかにした上でご参加ください。  本コース

では、グループワークや発表を実施いたします。ご自身の事業アイデアをお話しになりたくない方、事業アイデアをお持ちでない方の参加はご遠

慮ください。 

 
 


